Anmeldung

Fax: 069/5 80 98 - 2 71

Ich melde mich hiermit verbindlich an fir die Weiterbil-

dung Fundraising fur Bildungseinrichtungen und akzeptie-

re die Vertragsbedingungen auf dem Einlegeblatt.

Ich nehme zur Kenntnis, dass bei meinem Riicktritt nach dem
Anmeldeschluss der volle Teilnahmebeitrag féllig wird.

Institution

Name, Vorname

StraPe

PLZ/Ort

Telefon Fax

E-Mail

Datum, Unterschrift

Anmeldeschluss: 16. Juli 2010

An die

Fundraising Akademie
Emilvon-Behring Str. 3
60439 Frankfurt

Petra Buschkamper, Tel. 069/5 80 98 - 3 21
E-Mail: pbuschkaemper@fundraisingakademie.de
www.fundraisingakademie.de

Die Veranstalter

Die Fundraising Akademie

Die Fundraising Akademie ist eine private Ausbildungssidtte in
der Rechtsform einer gemeinniizigen Gesellschaft mit
beschréinkter Haftung. Ihr Sitz ist Frankfurt am Main; sie wurde

im Jahr 1999 gegriindet. Mit ihrer Grindung leisten die Trager

einen Beifrag dazu, eine Kultur des Gebens, Schenkens und
Stiftens zu fordern. Gesellschafter sind das Gemeinschaftswerk
der Evangelischen Publizistik (GEP), der Deutsche Fundraising
Verband und der Deutsche Spendenrat. Die Fundraising Aka-
demie entspricht dem erhdhten Qualifizierungsbedarf im ge-
meinnitzigen Sekior. Sie hat es sich zur Aufgabe gemacht,

m die Ausbildung im Bereich Fundraising zu systematisieren
und zu professionalisieren,

m ethische Kriterien und Qualitétsstandards zu formulieren,

m praxisnahe Forschungen anzuregen sowie

m den gemeinniizigen Sekior in der Gesellschaft zu sfdrken
und freiwilliges birgerschafiliches Handeln zu unferstiitzen.

Kooperierende Partner:
Regionalbiros der Arbeitsgemeinschaften fiir berufliche
Fortbildung in Baden-Wirttemberg

Ansprechpersonen:
Ute Braun: Tel. 0721/8 50 19 - 54
E-Mail: ute.braun@internationaler-bund.de

Ulrike Goldschmiti-Kénig: Tel. 0711,/35 12 33 25
EMail: ulrike.goldschmitrkoenig@vhs-esslingen.de

Tanja Traub: Tel. 07231/20 11 70
EMail: traub@pforzheim.ihk.de

Die Regionalbiiros werden geférdert aus Mitieln des Wirtschaftsministeriums
Baden-Wirttemberg und des Europdischen Sozialfonds.
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Liebe ARGEN-Mitglieder,

der gemeinniitzige Sekior befindet sich in einem Umbruch. Immer
mehr Bildungseinrichtungen sind darauf angewiesen, neben den
offentlichen zusétzliche finanzielle Mittel einzuwerben, um ihre
Arbeit auf eine solide finanzielle Grundlage stellen zu kénnen.

Vor diesem Hintergrund wird die Akquisition privater Mittel
immer wichtiger. Das Zauberwort ,Fundraising”, der englische
Begriff fir Spendenwerbung, ist plétzlich in aller Munde.

Doch wie féngt man Spendenwerbung an? Fragen kommen
auf wie: Was gilt es steverlich zu beachten? Wie findet man
Spenderinnen und Spender — auch langfristig? Wie und womit
mofiviert man sie zum Geben? Wie muss die eigene Organi-
sation aufgestellt sein, um die infernen Prozesse der Spenden-
werbung zu unterstitzen?

Diese Fragen zeigen, dass es zur Mittelakquisition mehr als
die Erkenntnis braucht, etwas tun zu missen. Deshalb haben
wir Regionalbiiros, gemeinsam mit der namhaften Fundraising
Akademie eine eigene, speziell auf Bildungseinrichiungen
zugeschnittene Seminarreihe zum Fundraising entwickelt.

Die Teilnehmenden werden in die lage versefzt, Fundraising-
Konzepte fir ihre Einrichtung maBzuschneidern und durch die
erlangten Kenntnisse den Aufbau des Fundraising in der eige-
nen Einrichtung zu sichem und voranzutreiben. Nutzen Sie die
einmalige Chance, dieses Instrument kiinfiig in lhre Finanzie-
rungsstrategie fest infegrieren zu kénnen.

Wir freuen uns auf Sie!
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fir die Regionalbiiros fir die Fundraising Akademie

Ziele und Inhalte der Qualifizierung

7-teilige Seminarreihe

An sieben Wochenenden — jeweils von Freitagnachmitiag bis
Samstagabend - lemen Sie die wichtigsten Grundlagen des
Fundraisings kennen. Sie entwickeln spezifische, auf die
Bedurfnisse Ihrer Insfitution zugeschnittene Fundraisingkonzepte.
Und Sie erproben die zentralen Insirumente und Mafnahmen
des Fundraisings an konkreten Beispielen aus Theorie und Praxis.

Regionaltreffen und weiteres ...
m Vier ganzidgige, moderierte Regionaltreffen

m Forderung der eigenen Positionierung durch selbst
organisierte lernphasen

m Planung und Durchfihrung eines eigenen
Fundraising-Projektes

m Regelmabige Befreuung und Beratung der Teilnehmenden

m Studienmaterialien und Handouts zu den
einzelnen Modulen

m Implementierung von Fundraising in Bildungseinrichtungen

Die sieben Module im Uberblick
(WE = Wochenend-Seminar)

Einfiihrung ins Fundraising

u Gesellschafiliche Rahmenbedingungen, Formen, Methoden und
Strukiuren des Fundraisings

Ohne sie lauft nichts
u Adressen, Datenbanken und Databasemanagement

u logisfik, Text und Gestaltung von Spendenbriefen

Donor-Relationship Management
u Spendenbindung, Dank- und Beschwerdemanagement

u Ehrenamtliche im Fundraising

Unternehmen als Spender oder Sponsoren
= Unternehmenskooperationen und Sponsoring

= Online-Fundraising

Erbschaften, Grof3spenden und Stiftungen
u Voraussefzungen, Chancen und Risiken

u Strategieen, Instrumente und MafBnahmen des Vorgehens

Fundraising ist Marketing
u Grundlagen des Sozialmarketings, Konzeptionslehre

u Eckdaten zu Corporate Identitiy und Corporate Design

Agentur-Arbeit / Abschluss
u AgenturArbeit zu einem Praxisbeispiel

u Auswertung und Gesamifeedback der Fortbildung



